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ポジション名 法人向けITツールソリューション営業＜英語必須＞

この求人情報の取扱い会社 ナレッジマート

企業名 会社名非公開

掲載開始・更新 2024-03-27 / 2024-03-27

職　種
営業 - IT・ソフトウェア・通信業界営業
営業 - 法人営業

業　種 ソフトウェアベンダー

勤務地
アジア 日本 東京都

仕事内容

当社が取扱いしているSalesforceソリューション、Salesforce AppExchange製品のソリューション
営業を担当いただきます。 
アカウント営業と連携し、企業の課題解決に向けた、最適なソリューションの提案を行っていた

だきます。また導入後には、効果の分析や改善提案を行い、 顧客満足度の向上を目指します。 

【担当予定製品】 
リリース管理システム等のITツール 

【具体的な仕事内容】 
・担当製品サービスの紹介、デモの実施 
・お客様要件のヒアリングと担当製品サービスを活用したソリューション提案 
・アカウント営業と連携した、案件のクロージング 
・契約後の顧客フォローアップ 
・マーケティング部署と連携し、新規案件創出の為のマーケティング活動の企画・推進 
・該当ソリューションの販売代理店および開発パートナーの開拓 

【当社のアピールポイント】 
①クラウド黎明期からクラウドに特化し、事業展開してきた当社はクラウドの豊富な経験を強み
に2006年の設立以来、16期連続増収を維持。2018年11月には東証一部上場（のちにプライム市
場へ変更）を実現しています。 
②設立当初からセールスフォース・ドットコム社の重要パートナー企業として同社から出資を受
けています。また、AWSのコンサルティングパートナーとして導入支援を行う事業や、クラウド
ERP事業、クラウドに特化して運用監視を行うMSP事業など、クラウドをより活用いただくため
の多くの事業を展開しております。 
③当社のソリューション営業は企業ごとに、最適なシステムをオーダーメイドで設計・開発し、
提案することができます。 
単にパッケージ化された製品を当て込むのではなく、自社製品の範囲で、というしばりもないの

で、 幅広く柔軟にその企業の要望に応えることが可能です。 
「システムユーザーに本当に喜んでいただける提案ができる」という喜びを堪能できる仕事で

す。 
④クラウドの知識ゼロからスタートしても、Salesforceほか、必要なソリューション製品知識の
研修が充実しているため、クラウドソリューション営業のスペシャリストに成長できる環境があ

ります。 
⑤高圧的な上司がいないフレンドリーな雰囲気で、社員同士協働する風土があります。 
そのため残業も月20～30時間であり、毎日20時にはほとんどの社員が帰宅しています。

企業について(社風など)

2006年設立のクラウドインテグレーターです。 
まだ世の中に「クラウドコンピューティング」という言葉が生まれる前の2006年より、クラウド
に特化した事業を展開してきました。 
特にSalesforceの導入実績では国内トップクラスの5,500件以上の導入実績を誇り、今なお高成長
を続けております。 

禁煙

勤務時間 09:30〜18:00

応募条件

・法人向けのITソリューションの営業経験がある方 
・クラウドサービスに関する日英・英日翻訳作業に抵抗の無い方 
・Flosum米国担当者と英語でコミュニケーションができる方 
（読み・書き・会話がビジネスレベルであること） 

歓迎/尚可 
・クラウド関連製品やソリューションに関する知識、経験がある方 
・Salesforceの運用プロセスに関する知識、経験がある方 
・販売店の開拓経験がある方 
・最先端のクラウド・ソリューションで新しい市場を切り開くチャレンジ精神をお持ちの方 

英語能力 ビジネス会話 (TOEIC 735-860)

日本語能力 ネイティヴレベル



年　収 日本・円 500万円 〜 700万円

給与に関する説明
※年間全社業績目標を超えた場合は決算賞与の支給 
給与改定　：年1回（毎年2月）

休　日
完全週休2日制（土日）、祝日、年末年始休暇 
年次有給休暇（初年度：入社初日に10日間付与・1時間単位の取得可能）、 
産前産後休暇、育児休暇(男女問わず)、 介護休暇、特別休暇（慶弔）

契約期間 試用期間 有り (3ヶ月) 試用期間中の条件変更なし

最寄り駅
東京メトロ銀座線・東西線、都営浅草線「日本橋」駅直結 
JR線「東京」駅日本橋口徒歩5分 
銀座線・半蔵門線【三越前駅】徒歩7分
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