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スタッフレベル

求人情報

ポジション名 【東京/国内営業】ルート営業/国内トップクラスの実績

この求人情報の取扱い会社 株式会社 リクルート（リクルートエージェント / Recruit Agent）

企業名 (株)ゼファン

掲載開始・更新 2024-05-08 / 2024-05-08

職　種 営業 - その他

業　種 消費財/FMCGメーカー

勤務地
アジア 日本 東京都

仕事内容

■海外製輸入ハイエンドオーディオの国内の専門店への営業業務をご担当いただきます。国内の
既存取引先様をメインとしたルート営業になります。

■全国の販売店様・代理店様に取扱製品を実際にデモしたり、展示会を開催したり、説明をして
売上に繋げる法人営業ですが、エンドユーザーのお客様とも近いので個人向け営業の要素も強い

業務となります。

■営業管理業務の他にも、日々の出荷・納品業務や倉庫管理、入荷した製品の検品や検証など業
務は多岐に渡ります、その中でハイエンドオーディオと音楽、そして音に対する知見やセンスを

深めていただきます。

企業について(社風など)
ハイエンドオーディオ製品を輸入販売する専門商社

従業員数 3名

勤務時間 09:30〜 18:30

応募条件

【必須】■営業のご経験■普通自動車免許■英語（ビジネスレベル：今後勉強していく方も歓迎
いたします）■オーディオや音楽が好きな方■趣味やこだわりのある方■高級品を扱うための心
得のある方

■オーディオ製品はかなりの高重量のため、重量物の取り扱いに慣れている方

英語能力 ビジネス会話 (TOEIC 735-860)

日本語能力 流暢（日本語能力試験1級又はN1)

年　収 日本・円 350万円 以上

休　日 年間休日 120日

契約期間 正社員
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