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マネージャーレベル

求人情報

ポジション名 ディーゼルエンジンに関する新規顧客開拓シニアスペシャリスト

この求人情報の取扱い会社 株式会社 リクルート（リクルートエージェント / Recruit Agent）

企業名 いすゞ自動車(株)

掲載開始・更新 2024-05-15 / 2024-05-15

職　種 営業 - その他

業　種 自動車・輸送機器メーカー

勤務地
アジア 日本 神奈川県

仕事内容

産業用機械・自動車メーカーの動力に関する様々なソリューション対応を求められる中で、ソ

リューション営業力の強化の為グローバル産業用機械メーカー/自動車会社をターゲットとした
ディーゼルエンジンの新規開拓

パワートレインの営業及び受発注業務、新規エンジン開発プロジェクト管理、営業管理、ソ

リューション事業企画業務

【やりがい】

・社内の主要事業担当であり、マーケットはグローバル。

・営業戦略を提案し、推進していく過程で、経営視点が身に着く。

・少数精鋭での働き方により責任感をもって業務を行うことができる。

企業について(社風など)

●大型・中型・小型トラック、バス、SUV、乗用車ディーゼルエンジン、建設・農業機械・マリ
ン・発電機用エンジンの製造、販売　◆商用車：トラック生産台数国内TOP　◆ディーゼルエン
ジン：世界トップクラスのシェアを誇る。国内外に広く供給。

従業員数 8056名

応募条件

【必須】・BtoBのセールスにおいて、ターゲット企業や顧客に対し、初回の接触から中長期の商
談を進行し、成果を上げた経験

・グローバルコミュニケーションスキル

【歓迎】

・グローバル産業用機械やエンジン、関連企業とのビジネス交渉や業務提携の経験

・文化や商習慣が異なる市場における、新規顧客の開拓

・建設機械、農業機械メーカーの業界知識

・ディーゼルエンジンの構造や用途等の基本的知識

英語能力 ビジネス会話 (TOEIC 735-860)

日本語能力 流暢（日本語能力試験1級又はN1)

年　収 日本・円 850万円 〜 1100万円

休　日 年間休日 121日

契約期間 正社員
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