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スタッフレベル

求人情報

ポジション名 神戸/第二新卒未経験歓迎【加工樹脂部品の海外営業】成果還元!賞与3回/福利厚生

この求人情報の取扱い会社 株式会社 リクルート（リクルートエージェント / Recruit Agent）

企業名 八十島プロシード(株)

掲載開始・更新 2024-05-07 / 2024-05-08

職　種 営業 - その他

業　種 半導体・電気・電子部品メーカー

勤務地
アジア 日本 兵庫県

仕事内容

当社製品(加工品・造形品・サービス等)の対法人向け営業活動全般を担います。
【具体的には】新規・既存顧客への営業をはじめ、製品加工や造形、検査に関する顧客との打ち

合わせを行います。

顧客要望をヒアリングし、社内で製造部門と協働しながら製品へ反映することが主業務となりま

す。

【仕事の面白み】規格品と異なり、顧客ニーズに応じた切削/加工によりオーダーメイド生産する
ため、自社の強みを活かしながら独自の商品を提案出来ます。また、案件単位で業務が進められ

るため営業活動の中でも日々変化を感じながら新しい課題やご自身の成長と向き合うことができ

ます。

企業について(社風など)

■高機能性樹脂部品の切削加工販売　■エンプラ、スーパーエンプラ素材販売
■3Dプリント出力　■3Dスキャニングサービス　■3Dデータ変換・作成サービス
■測定・検証サービス

従業員数 170名

勤務時間 08:30〜 17:15

応募条件

【必須】■販売・営業・折衝経験のある方■普通自動車運転免許(オートマ可)■モノづくりへの
興味をお持ちの方■英語能力中級レベル（TOEIC　600点レベル）【活躍人材】メーカー営業、
人材紹介営業、商社経験者等

【求める人物像】■顧客との会話の中でニーズの聞き出し、提案出来る方■営業目標に向け行動
計画が立てられ、自発的に活動出来る方

【入社後の研修】営業に必要な材料知識の研修などを計画しているので、専門の知識が無くても

ご安心ください。現場の営業同行フォローも有り。また、業務に必要となる研修や資格取得は会

社が判断し全額補助します。最大週3回、英語講師（ネイティブ）を招いて英語能力を高められ
ます。

英語能力 ビジネス会話 (TOEIC 735-860)

日本語能力 流暢（日本語能力試験1級又はN1)

年　収 日本・円 300万円 〜 400万円

休　日 年間休日 124日

契約期間 正社員
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