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求人情報

ポジション名 【セールスマネージャー】自社開発しているAIプロダクトの営業戦略策定も

この求人情報の取扱い会社 株式会社 リクルート（リクルートエージェント / Recruit Agent）

企業名 セカンドサイトアナリティカ(株)

掲載開始・更新 2024-04-29 / 2024-05-08

職　種 営業 - その他

業　種 その他IT関連

勤務地
アジア 日本 東京都

仕事内容

新規獲得のための提案、契約後のフォローまでを複数部署と一緒に実行いただきます。役員陣と

の拡販施策を含め営業戦略や、開発チームとのプロダクト戦略、販売代理店との連携などの役割

も担って頂く想定です。

＜具体的には＞■顧客課題のヒアリング、プロダクトフィードバック
■新規顧客の獲得(リード創出からクロージング)
■顧客の課題解決に繋がるAIソリューションの企画立案・提案?クロージングまでを実施
■営業戦略の立案と遂行
※今後発表していく新規プロダクト拡販に向けた戦略策定もお任せします。

企業について(社風など)

アナリティクスとテクノロジーを活用したサービスを提供する専門企業。AIの核となる機械学習
やディープラーニングなどのR&Dを行い、様々な業種・分野に対するアナリティクス・コンサル
ティングサービスと、それを動かすIT基盤やAIサービスを提供。

従業員数 40名

応募条件

【必須】■IT分野のプロダクト営業経験
■営業施策の戦略策定経験

【ミッション】当社は、ビジネスコンサルティング会社やAIベンダーとは異なり、「アナリティ
クスを活用したビジネス価値創造企業」です。私たちは、高度なAI・統計知識やITリテラシーだ
けでなく、クライアントの課題を解決する力も求められます。単に技術を使うだけでなく、クラ

イアントが本当に必要としていること、例えば業績向上やリスク低減など、本質的な課題解決に

取り組み、プロフェッショナルとして実現していきます。

日本語能力 流暢（日本語能力試験1級又はN1)

年　収 日本・円 800万円 〜 1000万円

休　日 年間休日 120日

契約期間 正社員
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