
シニアレベル

求人情報

ポジション名 セールスエンジニア　☆ドイツ発！科学機器メーカーの日本法人☆

企業名 株式会社アナリティクイエナジャパン

掲載開始・更新 2024-04-26 / 2024-05-09

職　種
営業 - メーカー系営業
機械（自動車/プラント/精密機器） - セールスエンジニア/サービスエンジニア
営業 - 法人営業

業　種 精密・測定機器メーカー

勤務地
アジア 日本 神奈川県

仕事内容

【仕事内容】 
分析機器を取り扱う当社の営業をご担当いただきます。 

1.環境、食品、医薬、鉄鋼、非鉄金属、化学等の様々な分野の国公立試験・研究機関・民間企業
への分析機器の販売 （原子吸光分析装置、ICP発光分析装置、ICP質量分析装置、TOC計など） 

2.代理店を通じての営業、代理店管理 

3.官公庁及び民間企業の研究所、製造、品質管理、開発部門に対するテリトリー制コンサルタン
ト営業 

【マーケットについて】 
ニッチな製品のため競合が少ないことが特徴となります。 
『カールツァイス』社を前身としており使いやすく、信頼性に優れた製品群を世界に供給してお

ります。

企業について(社風など)

■1846年、ドイツ イエナ市に創設された『カールツァイス』社を前身とする科学機器メーカーで
す。 ドイツ国内で様々な研究開発・改良開発を行い、先進技術と高性能を備えた分析装置を最高
品質で提供しています。 装置の細部にまでこだわり、部品の一つひとつを厳選。使いやすく、信
頼性に優れた製品群を世界に供給しています。 ※お客様に最高級の性能と耐久性を提供する為
に、10年間の長期保証を約束する数少ない高性能光学系企業です。 

【受動喫煙防止のための措置】 
屋内全面禁煙・屋外喫煙所有

勤務時間

09:00～17:30（所定労働時間7時間30分） 
【休憩】60分 
【残業】有 
【備考】固定残業代の相当時間：40.0時間/月

応募条件

【必須条件】 
・有形商材の法人営業経験 
・普通自動車第一種運転免許 
・日常会話レベルの英語力 

【歓迎条件】 
・装置・機器の営業経験 
・新規開拓営業経験 
・分析装置の販売経験のある方（メーカー、商社問わず） 
・化学/応用化学系学科/環境科学系/生物化学系であれば尚良 

※分析機関やメーカーの研究開発部門・品質管理部門、大学・教育機関等で環境分析・化学分析
に用いられる分析装置の販売経験をお持ちの方は優遇。 

【求める人物像】 
・日々進歩する最新技術を学ぶ意欲のある方

英語能力 日常会話(TOEIC 475-730)

日本語能力 ネイティヴレベル

年　収 日本・円 450万円 〜 600万円

給与に関する説明

年収はこれに限らず、前職給与・ご希望・経験等を考慮して決定いたします。 
給与形態：準年俸制 
※年俸の1/16を毎月支給、2/16ずつを年2回の賞与で支給（初年度は100%、2年目からは会社業績
と個人の達成度で±20％前後します） 
賞与実績：年2回支給 
諸手当：通勤手当（会社規定に基づき支給）、ポジション手当、リーダーシップ手当 

【休日】129日 



休　日

・完全週休二日制（土・日・祝祭日） 
・夏季5日 
・年末年始7日 
【有給休暇】有（10～20日） 
【退職金】有 
【社会保険】健康保険　厚生年金保険　雇用保険　労災保険　 
【制度・設備】 
・在宅勤務（一部従業員利用可） 
・リモートワーク可（一部従業員利用可） 
・時短制度（一部従業員利用可） 
・服装自由（一部従業員利用可） 
【その他制度】 
退職金有（2年以上勤務から有）、英語学習補助制度

契約期間
正社員雇用：試用期間：3か月 ※3ヵ月の延長の可能性有(最長6ヵ月） 試用期間中の待遇の変更無
し

最寄り駅
相鉄線｢天王町駅｣　下車　徒歩4分 
JR横須賀線｢保土ヶ谷駅｣　下車　徒歩11分 
＊｢保土ヶ谷駅｣から横浜ビジネスパークまでは無料シャトルバスで5分
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