
Company Code:17693 Job Code:20231106-107-01-003

Manager Level

Job Detail

Position Title 【営業】アメリカ台数シェアNo.1の高精度天びんを日本市場へ!インセン最大65%

Recruiter Company 株式会社 リクルート（リクルートエージェント / Recruit Agent）

Company Name メトラー・トレド(株)

Activated / Updated 2024-05-08 / 2024-05-08

Job Type Sales/AE - Other

Industry Electronics, Components, and Semiconductor Manufacturing

Location
Asia Japan Tokyo

Job Description

メトラー・トレド(MT)傘下のオーハス(OHAUS)ブランドの製品を営業販売頂きま
す（主に全国代理店に対する営業戦略の企画＆実施）
【OHAUS】アメリアの天びん業界でNo.1のブランド。圧倒的な良いコスパが優位
性。

【詳細】代理店営業がメインです。■主要代理店の年間目標を把握・管理■必要
に応じて新製品の紹介トレーニング、キャンペーン実施、業界トレンドの情報提
供、代理店の営業同行などを行う■代理店の訪問数、販売実績データを管理し、
売上向上できるような戦略を企画・実施・改善を実施■セールスマネージャーや
プロダクトマネージャーと情報交換しながら、製品の販売を促す■グローバル
ミーティングに参加し情報収集する

Company Info

■計量器及び分析機器の輸入並びに販売(電子天びん/産業用台はかり/OIML分銅/
　研究室用pH計/ピペット/チップ/工業用プロセス計測システム/その他周辺機器類
等)　■ソフトウェアの輸入並びに販売

従業員数 202名

Working Hours 09:00〜 17:45

Qualifications

【すべて必須】■法人営業経験■出張及び英語に対して抵抗感がない方(社内メー
ル/製品情報が英文の場合があるため)
【出張】国内出張毎週2~3日程有。海外出張たまに有。年に1回アジアでグローバ
ルミーティング有

【魅力】Ohausは世界第3位の計量機器ブランドとして、アメリアでは台数シェア
No.1の製品として認知されています。豊富な商品ラインナップ＋圧倒的に良いコ
スパで一度顧客に使って頂ければ基本長期使用を継続頂けます。今後日本市場
シェアを拡大できる見込みです。営業戦略からご自身で組み立てられますため、
自由度が高く裁量があります。また、MT自社の電子天秤(日本シェアNo.1)もある
ため業界トレンド情報が入手しやすいです

English Level Business Conversation Level (TOEIC 735-860)

Japanese Level Fluent(JLPT Level 1 or N1)

Salary JPY - Japanese Yen JPY 5000K - JPY 8000K

Holiday Description 年間休日 127日

Job Contract Period 正社員
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